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»Das Internet der Dienste«

myfactory International GmbH
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Marktführer von webbasierter Business-Software für den Mittelstand

• Deutscher Hersteller - Zentrale in Frankfurt am Main

• 1999 Entwicklungsstart myfactory.Business World

• 2002 Gründung der myfactory Gruppe und Markeinführung

• ca. 80 Vertriebs- und Lösungspartner

• über 800 Mitarbeiter im myfactory.Netzwerk

• Ländervertretungen in Italien, Schweiz, Rumänien, und den Niederlanden

• 1.400+ Kunden mit mehr als 10.000 Users
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Keine vergleichbare Lösung am Markt
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Das Ganze ist mehr als die Summe seiner Teile.
Aristoteles, griechischer Philosoph *384 v. Chr. † 3 22 v. Chr. 
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Standard Customizing Individuell

„one to many“ „one to one“

ON DEMAND BUSINESSON DEMAND BUSINESS
Software 

as a Service
Software 

as a Service

Anwender/
User
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• Bedienung wie gewohnte 
Windows-Anwendung

• Windows-Look, aber tatsächlich 
reine Internetseiten

• einfache Benutzerführung, 
intuitive Useability

• dieser Komfort führt zu einer 
umgehenden Akzeptanz
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SaaS – von der New Economy prognostiziert – jetzt Realität!

• jedes Unternehmen braucht in erster Linie Erfolg und Gewinn

• und keine komplizierte Software, die immer nur Werkzeug sein kann

• Internet steht heute überall – auch mobil – zur Verfügung 

• Akzeptanz durch Google & Co. ist alltäglich

• Web 2.0 wird die IT in den nächsten Jahren revolutionieren

• Marktforscher prognostizieren einen boomenden Markt in naher Zukunft

• immer mehr Unternehmen werden Software flexibel als Service nutzen
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Software war gestern, heute ist Software as a Service (SaaS)

• Mitarbeiter benötigen lediglich einen Internetzugang – mehr nicht!

• Anwendungen werden über den Webbrowser genutzt 

• Business-Software ist reiner Internetdienst

• wie eBay, Amazon, Online-Banking etc.

• zu jeder Zeit und von jedem Ort aus, mit verschiedenen Geräten

• keinerlei Installation (auf PC oder Netzwerk) erforderlich

• ab sofort brauchen Unternehmen keine aufwändige, eigene IT mehr

• Unternehmen können sich auf ihr eigentliches Geschäft konzentrieren K
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myfactory als Service – größtmöglicher Kundennutzen

• keine technischen & kaufmännischen Hürden

• keine langen Vertragslaufzeiten – nie mehr falsche Investitionen

• schnelle Projekteinführung, sofort produktiv, sofort wirtschaftlich

• viele Unternehmen teilen sich zentrale Ressourcen … und somit Kosten

• Kunden profitieren von äußerst attraktiven Konditionen

• eine fixe monatliche Pauschale macht das Modell attraktiv

• inkl. aller Kosten, wie Hosting, Softwarepflege etc. / keine Überraschungen

• Ergebnis: maximale wirtschaftliche Flexibilität und sofortige ProduktivitätK
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Vom hilfreichen Tool fürs Team zur globalen Unternehmenssteuerung

• vollständige Unternehmenslösung im „one to many“ Modell

• Vertrieb, Marketing, Service, Finanzen, Verkauf, Einkauf, Produktion etc.

• Voraussetzung für das vollständige Outsourcing

• vom Dokumenten-Handling bis zur Unternehmenskommunikation

• Team-Management (Groupware) für Kommunikation und Koordination   

• ein Abonnement ist so einfach, wie bei Amazon ein Buch zu bestellen

• automatische Anlage von Datenbank und allen kaufmännischen Abläufen

• Anwendung steht dann allen Mitarbeitern weltweit zeitgleich zur Verfügung 

• mit traditionellen Lösungen ist dies nicht möglichK
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„one to many“ – Die Erfolgsskalierung

• Business-Software wird zum Internetdienst

• und lässt sich beliebig oft nutzen „one to many“

• grenzenlose Möglichkeiten des Internets nutzen

• Erfolg skalieren, ohne Wachstumsbegrenzung und exponentiell zum Aufwand

• Schlüssel zum Erfolg ist professioneller Self-Service für Kunden

• On Demand Videos, On Demand Seminare, FAQs, Foren, Wikis, etc.

• ersetzt den individuellen Kundenkontakt vollständig

• Erfolgreiches Prinzip aller Internetangebote, wie Online Banking etc.
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• Business Offensive

• 3 CRM und Groupware User kostenlos!

• zeitlich unbegrenzt völlig kostenlos nutzen

• kein Risiko – aber direkter Nutzen

• Voraussetzung für kostenlose Nutzung

• Teilnahme an Befragungen
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Der Charme des „one to many“ - Modells

• durch Abonnements wird Erfolg planbar und nachhaltig

• Umsätze steigen linear an / geringe Abhängigkeit von Neugeschäft

• mit steigender Anzahl der Kunden wachsen die Umsätze

• wesentliche Kosten haben überwiegend fixen Charakter

• Ergebnis: Äußerst attraktive Umsatzrenditen 

• regelmäßige Erlöse, sichere Einnahmen

• ein kontinuierlich steigender Unternehmenswert 
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myfactory.com – als „First Mover“ sind wir jetzt schon der Gewinner

• myfactory ist als erster Anbieter online! 

• ca. 600 Kunden innerhalb der ersten 5 Monate

• ausgereiftes und vollumfängliches Produkt

• ca. 600 mittelständische myfactory Anwender (One to One)

• ca. 80 Partner in Deutschland (davon ca. 30 Entwicklungspartner)

• 4 internationale Vertretungen (Schwerpunkt Europa)

Unser Ziel: Marktführer im On-Demand-Business in Europa
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Vielen Dank, für Ihr Interesse

Weitere Informationen finden Sie unter www.myfactory.com

Wir freuen uns auf weitere Gespräche!


